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SZABLON BRIEFU DLA SOFTWARE HOUSE 

	NAZWA PROJEKTU 

	  

	NAZWA FIRMY 

	  

	DANE KONTAKTOWE 

	IMIĘ I NAZWISKO 
	ADRES E-MAIL 
	NUMER TELEFONU 

	  
	  
	  

	ADRES STRONY WWW 
	 
	 

	  

	 
1. CHARAKTERYSTYKA PRZEDSIĘBIORSTWA 
 
Uwzględnij w briefie informacje, które pozwolą poznać Twoją firmę lepiej, aby dopasować ofertę do jej indywidualnej specyfiki i oczekiwań 
 

	1.1. Krótka historia firmy   

	  

	1.2. Opis wartości, którymi kieruje się firma 

	  

	1.3. Profil działalności 

	 

	1.4. Wielkość przedsiębiorstwa 

	 

	1.5. Sektor lub sektory, w których działa firma 

	 

	1.6. Oferowane produkty lub usługi 

	 
 
 
 



	1.7. Rynki, na których działa przedsiębiorstwo 

	 
 
 
 

	1.8. Wielkość i skład zespołu projektowego w firmie 

	 
 
 
 



	 
2. CELE I OCZEKIWANIA 
 
Opisz jaki typ rozwiązania Cię interesuje, jakie są Twoje oczekiwania, jaki problem lub problemy ma rozwiązywać, komu służyć, a także jaki jest dalszy plan na jego rozwój w przyszłości 


	2.1. Typ rozwiązania 

	  



	2.2. Czy jest to nowy produkt, czy modyfikacja istniejącego rozwiązania 

	  



	2.3. Idea, która stoi za projektem 

	 



	2.4. Główne cele, jakie firma chce osiągnąć 

	 



	2.5. Kryteria oceny sukcesu projektu / wskaźniki KPI 

	 



	2.6. Opis grup odbiorców i ich wymagań (w podziale zewnętrznych oraz wewnętrznych) 

	 
 
 
 



	2.7. Kierunek, w którym projekt będzie rozwijany w przyszłości 

	 
 
 
 

	 
3. OTOCZENIE KONKURENCYJNE 
 
W sytuacji, kiedy Twój system ma być konkurencyjny względem innych, dostępnych już na rynku rozwiązań warto, aby software house lepiej zrozumiał otoczenie konkurencyjne, w którym działasz 
 

	3.1. Jakie produkty są konkurencyjne względem rozwiązania, które chcesz zamówić 

	  



	3.2. Funkcje lub cechy, które mają wyróżnić produkt na tle konkurencji 

	  



	3.3. Funkcje lub elementy, wykorzystane przez konkurencję, które powinny znaleźć odzwierciedlenie w Twoim produkcie 

	 



	3.4. Funkcje lub elementy, wykorzystane przez konkurencję, które uważasz za zbędne i nie powinny znaleźć się w systemie 

	 






	 
4. OPIS PROJEKTU 
 
W tym punkcie przedstaw charakterystykę systemu, jego zadań, istotnych elementów, wymagań funkcjonalnych oraz niefunkcjonalnych oraz niezbędnych integracji 
 

	4.1. Zadania, które ma spełniać oprogramowanie 

	  



	4.2. Funkcje, które system musi posiadać 

	  



	4.3. Platformy, na których ma być dostępne oprogramowanie 

	 



	4.4. Wymagania niefunkcjonalne (np. w zakresie wydajności lub bezpieczeństwa) 

	 



	4.5. Konkretne języki programowania lub technologie (jeśli z jakiegoś powodu muszą być wykorzystane) 

	 



	4.6. Wymagane integracje z innymi systemami lub bazami danych 

	 
 





	 
5. AKTUALNY STAN ZAAWANSOWANIA PRAC 
 
Jeśli w ramach projektu wykonano już na przykład część prac koncepcyjnych uwzględnij tę informację w briefie, z wyszczególnieniem jakie materiały posiadasz 
 

	5.1. Czy posiadasz szkice, diagramy lub mockupy, ilustrujące Twoją wizję i oczekiwania względem projektu?

	  



	5.2. Czy prowadzone były analizy, badania rynkowe, testy i ankiety wśród docelowych użytkowników?

	  



	5.3. Czy przygotowano plan rozwoju oprogramowania?

	 



	5.4. Czy opracowano prototypy lub wersje MVP oprogramowania?

	 



	 





6. WSTĘPNY HARMONOGRAM PROJEKTU 
 
W miarę możliwości brief dla software house powinien zawierać informacje o ograniczeniach czasowych, które mogą mieć ewentualnie odniesienie do Twojego projektu 
 

	6.1. Zakładany czas na analizę otrzymanych ofert oraz wybór wykonawcy 

	  


	6.2. Termin na przygotowanie wersji MVP (jeśli ma być opracowana w ramach projektu) 

	  


	6.3. Preferowany termin rozpoczęcia prac nad projektem 

	 


	6.4. Ostateczny deadline na przekazanie gotowego rozwiązania 

	




	 
7. FORMA WSPÓŁPRACY ORAZ OGRANICZENIA BUDŻETOWE 
 
Informacje o indywidualnych wymaganiach w zakresie formy współpracy są istotne od strony organizacyjnej, zaś dane dotyczące ograniczeń budżetowych pozwalają na dobranie odpowiednich narzędzi oraz technologii, które pozwolą zrealizować projekt w zakładanym czasie oraz przy akceptowalnym dla Ciebie poziomie kosztów 
 

	7.1. Wytyczne dotyczące preferowanej formy współpracy 

	  


	7.2. Ograniczenia w zakresie budżetu, które powinny być uwzględnione w trakcie wyceny 

	  


	 

8. DODATKOWE KRYTERIA WYBORU PARTNERA 
 
Ewentualne dodatkowe wymagania organizacyjne bądź technologiczne, którymi będziesz się kierować podczas partnera 
 

	8.1. Dodatkowe kryteria wyboru partnera 

	  






	www.softiq.pl
	
	biuro@softiq.pl

	SOFTIQ sp. z o.o., ul. Chorzowska 50, 44-100 Gliwice, Sąd Rejonowy w Gliwicach X Wydział Gospodarczy
Krajowego Rejestru Sądowego, Nr KRS: 0000563687, Kapitał zakładowy 30.000 zł, 
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